Desde que se formou atuou em excelentes empresas que operam em Comércio
Exterior, iniciando como trainee na SCE - Servicos de Comércio Exterior (Belo
Horizonte) onde teve contato com todos os setores do comércio exterior
importacdo, exportacdo, transporte aéreo, maritimo, rodoviario, contratos de
cambio e seguro de transporte internacional, Ministérios, CAMEX, DECEX, Receita
Federal e autoridades alfandegarias;

2004-2007 — Novo Nordisk Producdo Farmacéutica do Brasil Ltda.
Multinacional dinamarquesa de medicamentos

* Gerente de Importagao

Atribuicdes :

e Importacdo de cerca 200 itens totalizando 45 milhGes de euros em
equipamentos para a montagem da nova fabrica da multinacional no Brasil;

e Importacdo de 11 equipamentos chaves na modalidade Ex-Tarifario (35
milhGes de euros) e monitoramento de todo o processo até a publicagdo do ex
no D.O.U.;

e Conducdo das tratativas com O&rgdos governamentais tais como Receita
Federal, Ministério da Agricultura, ABIMAQ, CAMEX, DECEX e BACEN;

e Contato, negociacao e confirmacdo das ordens de compras de importacao com
os fornecedores estrangeiros;

e Preparagdo de relatéorios mensais para a diretoria e departamentos fiscais e
financeiros;

e Alcancou uma reducdo de € 200.000,00 no processo logistico de importacdo
através de negociacGes com fornecedores, parceiros e “claims”;

e Esboco de todo do plano logistico e acompanhamento do processo de
importacdo (aérea, maritima e rodovidria) de todos os materiais da empresa;

e Estimativas de custo de importagao para os diversos departamentos da
empresa com informagdo de prego final e tempo de chegada até a fabrica;

¢ Negociagdo de tarifas especiais com alfandegas de portos secos e maritimos,
companhias ferroviarias e rodoviarias;

e Cotacbes e negociacbes de tarifas de fretes de importacdo com agéncias
maritimas e companhias aéreas;

e Visitas comerciais a fornecedores da Suécia, Argentina e Chile;

e Monitoragdo de todo o processo logistico de importacdo desde a coleta do
material na fabrica do exportador, embarque, desembaraco e chegada na
fabrica;

e Reunides freqlientes com as autoridades alfandegarias de diferentes portos
referentes as importacdes da empresa;

2001-2003 - Porto Seco Centro-Oeste
Estacdo Aduaneira Interior
* Gerente de Logistica e Comércio Exterior

Atribuigdes :

e Frequentes visitas comerciais aos clientes do Porto Seco dando-lhes suporte
técnico e logistico sobre o processo de importagdo e exportagdo visando a
utilizacdo da alfandega do Porto Seco.

e Classificacdo tarifaria (NCM) de variados produtos dos clientes do Porto Seco
dando-lhes estimativas de custos do processo de importacao/exportacao;

e Recepcao a missOes estrangeiras ao Porto Seco e representantes de empresas
em instalagdo na regido e visitas aos setores comerciais de diversas
embaixadas em Brasilia;

e Assessoria logistica aos clientes do porto em seus projetos de importacdo e
exportagdo de diferentes produtos e modalidades;

e Participacdo em feiras, palestras e congressos representando o Porto Seco
Centro-Oeste;



e Articulador do Projeto Hamburgo (consolidacdao de cargas em containers no
porto de Hamburgo - Alemanha) junto a empresas do pdélo farmacéutico de
Anapolis, GO;

1997-2001 - Kerry do Brasil Ltda.
Multinacional irlandesa de ingredientes alimenticios
* Analista de Importagdo

Atribuicdes :

¢ Importacdo de todas as matérias primas, maquinas e equipamentos para a
nova fabrica da empresa no Brasil;

e Operacao de exportacao Back-to-Back e importagdbes na modalidade
Drawback;

e Responsavel pela importacdo e conducdo do processo junto a Receita Federal
e DECEX de uma linha de produgao “usada” fornecida pela empresa-irma na
Irlanda;

e Continuo desenvolvimento de novos fornecedores em diferentes paises de
variadas matérias primas usadas na indUstria;

e Contratacdo de cambio de todas as importagoes;

e Mentor do projeto de consolidagcdes de cargas em containers no porto de

Tilbury, Inglaterra, alcancando uma expressiva redugao de custo no processo

de importagao;

Visitas a fornecedores na Inglaterra e Holanda;

Participacdo em feiras comercias da area alimenticia;

Palestra na empresa AB Technology sobre o tema “How to Export to Brazil”;

Conducdo das tratativas com entidades governamentais (Ministério da

Agricultura, Banco Central e Receita Federal) sobre temas ligados aos

processos de importagdao da empresa;

e Alcangou todas as suas metas de redugdo de custos definidas pela diretoria
nos processos de importagao;

1996-1997 - Consulado da Republica Argentina
Representacdo Diplomatica

* Gerente de Promogao Comercial

Atribuigdes :

e Suporte técnico e logistico aos empresarios argentinos que visavam
exportacdes para empresas de Minas Gerais;

e Organizacdo de Rodas de Negocios entre empresarios argentinos e do estado
de Minas Gerais;

e Estimativas de custos de importagdes de produtos argentinos;

e Recepcdo e acompanhamento de missdes comerciais de empresarios
argentinos ao estado de Minas Gerais;

e Definicdo do plano logistico de exportacdo de produtos argentinos para o
cliente em Minas Gerais;

1992-1995 - Laboratério Teuto Brasileiro Ltda.
Industria farmacéutica nacional
* Chefe de Compras / Importacao

Atribuicdes :

e Aquisicdo de todo os insumos e equipamentos usados na fabrica;

e Negociagao de pregos, prazos e entrega e pagamentos com fornecedores
nacionais e internacionais;

e Conducdo, negociacdo e confirmacdo de ordens de importagdo com
fornecedores estrangeiros;



Continuo desenvolvimento de novos fornecedores nacionais e internacionais
de matérias primas e materiais de embalagem;

Visitas comerciais a fornecedores nos Estados Unidos;

Programacdo de embarques trimestrais de matérias-primas de acordo com o
fluxo do PCP da empresa;

Participacdao em feiras farmacéuticas, destacando-se a FCE - Sao Paulo;
Recepgdo e acompanhamento as missdes estrangeiras e técnicos a fabrica;
Logistica de todo o processo de importacdo desde a coleta da mercadoria na
fabrica no exterior até o desembarago no porto brasileiro;

Classificacdo tarifaria de mercadorias (NCM) com a estimativa do custo final
da importacgao;

Contratacdo de cdmbio de importacdo;

Negociacdo e contratacdo de seguro internacional com companhias
seguradoras;

Administracdo de todo o processo de importacao junto ao despachante
aduaneiro nas alfandegas; )

Prospeccao de clientes potenciais na América Latina e Africa visando projetos
de exportacdo de produtos farmacéuticos;

Conducdo do processo de joint-venture com empresas da Inglaterra e Coréia
do Sul;

1989-1992 - FASAL S/A Com. e Industria de Produtos Sideriurgicos

Industria nacional beneficiadora de produtos siderurgicos
* Analista de Exportagao

Atribuigdes :

Analise de Carta de Crédito de Exportacdo;

Preparagdo de documentacdo (Fatura, Packing list, e Certificado de Origem) a
luz das exigéncias da Carta de Crédito;

Reservas de navios com as companhias maritimas;

Emissao de R.E. — Registro de Exportagao

Contato/negociacdo com o cliente no exterior;

Preparacdo da Instrucdo de Embarque das exportacgdes;

Negociagdo da exportagdo e fechamento de cambio;

Monitoramento do embarque e coordenacgdo junto ao despachante aduaneiro
do processo de exportacdo no porto maritimo;



